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  Kedves Olvasó!


  Az Édesvíz Kiadó célja megalakulása, 1989 óta, hogy útmutatást, támaszt, kihívást nyújtson azoknak, akik a tudatos önismeret és önfejlesztés egész életen át tartó útjára léptek. A Kiadó csapata azóta is minden nap azon dolgozik, hogy megtaláljuk és megjelentessük azokat a könyveket, amelyek céljai elérésében (vagy keresésében) leginkább segítik Önt.


  Ahogy az élet minden területén, könyvkiadói hivatásunkban is a megújulás, az innováció az egyik legfontosabb szempont.


  Elkötelezettek vagyunk a nyomtatott és az elektronikus könyvkiadásban egyaránt. Ezért használjuk ki az ebook kínálta lehetőségeket is: ezzel a XXI. századi technikával környezetkímélőbben és az Ön számára is olcsóbban tudjuk eljuttatni Önhöz azt, amit szeretne, mint a nyomtatott verzióval. Ráadásul a régi, boltokban talán már nem is kapható könyveinket digitálisan ismét megtalálhatja.


  Az olvasás élménye és szeretete az Édesvíz Kiadó hitvallása: legyen az nyomtatott vagy elektronikus, megvásárolt vagy illegálisan letöltött. Lényeg, hogy az Üzenet, a Könyv eljusson Önhöz.


  Ugyanakkor mire Ön ezeket a sorokat olvassa, addigra akár ezernél is több órányi munkánk és jelentős kiadásaink vannak a megjelentetésben.


  Ezért hálásan megköszönjük, ha könyvünket illegális letöltés helyett megvásárolja, és ezzel hozzájárul Kiadónk fenntartásához és további könyvek kiadásához. Cserébe mi igyekszünk minden kiadványunkat egyre könnyebben és olcsóbban elérhetővé tenni az Ön számára.


  Szívesen fogadunk minden visszajelzést, amelyet megfontolva még többet tehetünk azért, hogy Ön, kedves Olvasó, elégedett legyen Kiadónkkal és könyveinkkel.


  Köszönjük együttműködését!


  Jó olvasást kíván:


  Novák András


  alapító tulajdonos


  Kapcsolat:


  szerkesztoseg@edesviz.hu


  www.edesviz.hu


  Amit az elme képes

  kigondolni és elhinni,

  azt meg is tudja valósítani.
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  Köszönetnyilvánítás


  Végjegyzetek


  A szerzőről


  A szerkesztőről


  Bob Proctor előszava


  Benned és bennem van valami közös. Ugyanis mindketten minden idők legnagyszerűbb könyvét, Napoleon Hill Gondolkodj és gazdagodj című munkáját vettük a kezünkbe. Ám annak, amikor én először hallottam mindarról, amiről te most olvasol, már csaknem ötven éve. Ezek az ismeretek javíthatják az életminőségedet, méghozzá olyannyira, hogy nem is képzelnéd. Látod, ismerem a könyvet, és tudom, mire képes, jobban, mint bárki más a világon. Ha az ember ötven éven át tanulmányozza ugyanazt a munkát, az megváltoztatja. Hadd magyarázzam meg.


  1963-ban olyan ajándékot kaptam a testvéremtől, Altől, amely valóságos kincs. Al ugyanis a Gondolkodj és gazdagodj egy fekete szattyánbőrbe kötött példányával lepett meg. Noha néhány évvel korábban már olvastam a könyvet, miután megkaptam, folyton magamnál hordtam, bárhova mentem. Azóta sok minden jóra fordult az életemben.


  Egy éve Al leírta nekem egy e-mailben, milyen hálás, amiért elkezdtem a Gondolkodj és gazdagodj című könyvvel foglalkozni. Ennek köszönhetően ugyanis most az egész családunk jólétnek örvend. A következő oldalakon olvasható filozófia a siker lehető legjobb megközelítése, amely nagy hatással volt a családunk gondolkodására és életmódjára.


  Miközben ezeket a szavakat diktálom, a könyvtáramban ülök több ezer könyv között. Nagyszerű könyvek egytől egyig, de egyik sem hatott úgy az életemre, mint Napoleon Hill Gondolkodj és gazdagodj című munkája.


  Henry Ford, John D. Rockefeller, Thomas A. Edison és Alexander Graham Bell szoros barátságot ápolt Napoleon Hill-lel. Nem kell különösebben sokat kutatnod, hogy tudd, mekkora hatással volt a munkásságuk a világra. Már a nevük puszta említésére mindenkinek eszébe jut mindaz, amit elértek. Ám hogy milyen pozitív hatást gyakorolt Napoleon Hill és munkája a világra, csaknem lehetetlen pontosan leírni. Pedig Napoleon Hill emberek millióinak életét változtatta meg. Széles körű és elkötelezett kutatásainak rendszerezett eredményeit világszerte sok millió ember ismerhette meg  pedig sokan sosem hallották a nevét. És mégis, mindnyájuknak hasznára van a bölcsesség, amelyet azok terjesztettek el, akiket Napoleon Hill nagyszerű munkája befolyásolt.


  Amikor a Gondolkodj és gazdagodj első ízben a kezembe került, a kanadai Torontó külvárosában ültem egy tűzoltóállomáson. Zavarodott, boldogtalan, csődbe ment huszonhat éves fiatalember voltam. Nem volt megfelelő iskolai végzettségem és üzleti tapasztalatom. Folyton arra koncentráltam, miben szenvedek hiányt, mire lenne szükségem, és miért nem tudom elérni, amiről álmodozom. De Hill munkája nagy hatást gyakorolt rám, és arra kezdtem összpontosítani, mit tudnék tenni. Ahogy elolvastam ezt a remek könyvet, nekiláttam kutatni, hogyan tehetnék meg dolgokat, és már nem azt tartottam szem előtt, miért nem tudom megtenni őket.


  A Gondolkodj és gazdagodj megtanított rá, hogy fejlesszem az erősségeimet, és felülkerekedjem a gyengeségeimen. Újra és újra elolvastam, míg végül egészséges tiszteletet kezdtem érezni a lehetőségeim és képességeim iránt. Ma számos virágzó cég tulajdonosa vagyok, amelyek világszerte működnek. Olyan üzletfeleket vonzottam magamhoz, akikkel bárki büszkén dolgozna. A LifeSucces cégcsoport ugyanazon a területen nyújt szolgáltatásokat, amelynek Hill is szentelte az életét: segít az embereknek megérteni, milyen lehetőségeik vannak, és hogyan aknázhatják ki azokat.


  Szokásommá vált, hogy mindennap elolvassak pár sort ebből a könyvből, és arra a következtetésre jutottam, hogy akármilyen kihívással kell is szembenéznem, a megoldást mindig ott találom a lapjain. Arra szoktam buzdítani az embereket, hogy évente legalább kétszer harminc napon át mindennap olvassák el A kitartás című fejezetet.


  Nemrég a malajziai Kuala Lumpurban jártam, hogy a Napoleon Hill Alapítvány nemzetközi konferenciáján szólaljak fel, ahol a maláj miniszterelnöknek átadták a Napoleon Hill-díjat. Noha Napoleon Hill már nem lehet közöttünk, az alapítványa folytatja dicséretes munkáját. Tisztán emlékszem a pillanatra, amikor besétáltam az alapítvány könyvtárába, ahol megtalálható Hill legtöbb eredeti munkája. Mély hála fogott el, úgy éreztem, a lekötelezettje vagyok neki is, és az alapítványnak is, amiért ilyen jólétben élhetek.


  Határozd el magad most rögtön! Dönts úgy, hogy használni fogod a könyvben bemutatott filozófiát! Hogy neked is megtegye azt a szolgálatot, amelyet már millióknak tett világszerte! Arra biztatlak, hogy tedd meg, amit én is megtettem úgy negyvenhat évvel ezelőtt, és olvasd el újra és újra a Gondolkodj és gazdagodj helyreállított és javított kiadását, mígnem a gondolkodásod és életmódod részévé válik. Óriási jutalomban lesz részed, ha megteszed.


  Bob Proctor, a Gazdagnak születtél

  című bestseller szerzője


  NE VÁRJ!

  A MEGFELELŐ PILLANAT

  SOSEM JÖN EL.


  A szerkesztő előszava


  A huszonegyedik század első évtizedének végén Amerika és a világ pénzügyi-gazdasági válsággal nézett szembe, amely csaknem a gazdasági rendszer összeomlásával járt. Az előrejelzések szerint az utóhatásai rosszabbak  ötször erősebbek  lesznek, mint az 1929-es nagy gazdasági világválságéi. Emberek milliárdjai mehetnek tönkre, és üzletek százezrei húzhatják le a rolót.


  Az egyik nagy pénzügyi cég a másik után zuhant a szakadékba, mint a kacsák a céllövöldében: a Goldman Sachs, a Morgan Stanley, a Lehman Brothers, az AIG, a Merrill Lynch, a Bear Stearns, a General Motors. Sokan mentek tönkre. Sokan kerültek a tönk szélére. Egy gazdasági fekete lyuk szippantott be minket. Ma úgy tűnik, a hajó mégis a felszínen maradt.


  Az 1930-as évek nagy gazdasági világválságának idején született egy kulturális jelenség, amelyet arra találtak ki, hogy segítsen a szerencsétlenül járt embereknek túlélni az emberpróbáló nehézségeket. Ez a mérföldkő a Gondolkodj és gazdagodj című könyv volt, amelyet Napoleon Hill írt a kutatásai alapján a válság éveiben. Egyetlen akkoriban publikált mű sem aktuálisabb napjainkban, amikor az emberek Amerika- és világszerte azon fáradoznak, hogy újjáépítsék és megerősítsék az üzleteiket, és igyekeznek megtervezni a személyes pénzügyi jövőjüket, amely a sok kedvező jel és a már megtett lépések ellenére továbbra is bizonytalan.


  Vágj bele! Ha most találkozol először a Gondolkodj és gazdagodj című könyvvel, azt javaslom, hogy állj meg a harmadik bekezdés végén, és lapozz a szerző előszavához. Ott várnak rád az életedet megváltoztató ismeretek, amelyek már emberek ezrei előtt tárták fel a siker titkát, amióta Napoleon Hill először kiadta ezt a nagy jelentőségű munkáját. Akkoriban sokaknak segített átvészelni a gazdasági válságot. Később, amikor már túl voltunk a nehéz időkön, sokan értek el a segítségével nagy sikereket, és halmoztak fel vagyont.


  A Gondolkodj és gazdagodj az EGYETLEN olyan könyv, amely megadja a siker eléréséhez SZÜKSÉGES segítséget. Minden területen, nem csak pénzügyileg és anyagilag segít meggazdagodni  vagyis: gazdagítja az életedet. A Gondolkodj és gazdagodj mögött meghúzódó ötlet az a forrás, amelyből minden személyes siker és pozitív lelki beállítottság (positive mental attitude, PMA) mozgalom fakad. A személyes sikerről szóló minden könyv, CD, DVD, videó, beszéd, előadás, online anyag és egyéb termék csupán az újrafelfedezése és új formába öntése Hill gondolatainak és elveinek.


  Ha most először olvasod a Gondolkodj és gazdagodj című könyvet, egyelőre hagyd figyelmen kívül a lábjegyzeteket, végjegyzeteket és függelékeket. Olyan információkat tartalmaz, amelyek hatására egy nap még többre fogod értékelni a könyvet, de az első olvasáskor csak lassítanának, és megszakítanák a tanulási folyamatot. Ha végeztél (többször is el fogod olvasni!), és elindultál az úton a személyes siker, az anyagi függetlenség és életed nagy eredményei felé, térj vissza erre az előszóra, hogy még jobban megértsd a Gondolkodj és gazdagodj filozófiáját. Tanulmányozd a végjegyzeteket, amelyek segítenek megérteni többek között a Pozitív Mentális Attitűdöt, a kort, amelyben Napoleon Hill élt és dolgozott, az embereket, akikről szót ejt, és magát Napoleon Hillt is. Szóval arra biztatlak, ne habozz, ne vesztegesd az időt. Lapozz a szerző előszavához, és kezdd el tanulmányozni  méghozzá MOST!


  Ha már ismered Napoleon Hill munkásságát, és olvastad a könyv más változatait, másféle tapasztalat vár rád. A Gondolkodj és gazdagodj ezen kiadása, ahogy már jeleztük, az eredeti helyreállított és javított szövegét tartalmazza. Ne feledd, hogy Hill először 1937-ben, a nagy gazdagsági világválság mélypontján adta ki a könyvet, amelyben leírta a pénzszerzés titkát. 1960-ban megjelent egy javított kiadás, amelyből az eredeti számos részét kihúzták. A kihagyott részek a nagy gazdasági világválság körülményeivel foglalkoztak. A változtatásokra azért volt szükség, hogy a könyv időszerű legyen.


  Mostanáig csak az 1960-as kiadást és az azt követő utánnyomásokat lehetett beszerezni a könyvesboltokban és könyvtárakban. Azonban a gazdasági élet 2008-as felbolydulása, megroppanása és bizonytalanná válása  amikor kis híján összeomlott a világgazdaság  rávilágított, milyen elképesztően aktuálisak a mai körülmények és feltételek mellett az 1960-as kiadásból kihagyott részek. A Gondolkodj és gazdagodj eredeti formájában világosan és határozottan szól a huszonegyedik század emberéhez, ugyanúgy, ahogy korának emberéhez is  ha nem jobban.


  A kezedben tartott könyv a helyreállított, eredeti szöveget tartalmazza, az öt évtizeddel ezelőtt kihúzott részekkel együtt. (Néhány bekezdés kimaradt a főszövegből, mert elavulttá vált, de ezeket is idézzük és magyarázzuk a végjegyzetekben.) Ráadásul a Gondolkodj és gazdagodj eredeti formáját is követjük. Azt a betűtípust használjuk, amelyet Hill, követjük a dőlt és nagybetűs kiemeléseket, ami nyomatékosítja és hatásosabbá teszi a szöveget.


  Amellett, hogy visszaállítottuk a könyv eredeti szövegét és kinézetét, át is néztük. Minden fejezetben vannak apróbb változtatások a központozásban, a szakszavak használatában és olykor a megfogalmazásban is. Ahol jónak láttuk, frissítettük a pénzügyi és gazdasági adatokat, hogy az olvasónak ne kelljen folyamatosan számolgatnia az összehasonlításhoz. A megfogalmazást csak akkor változtattuk meg, ha Hill mondanivalójának megértéséhez okvetlenül szükséges volt. A cél az volt, hogy a lehető legolvasóbarátabbá tegyük a könyvet.


  Ez a kiadás abból a szempontból is más, hogy ez a könyv első és egyetlen jegyzetes változata. Az első lábjegyzetekkel, végjegyzetekkel és függelékekkel bővített verzió, amely tartalmaz egy átfogó mutatót is, hogy hatékonyan segítse az olvasót az eligazodásban. A jegyzetek többsége főleg Napoleon Hill azon híveinek érdekes, akik szeretnék jobban megérteni, milyen történelmi korban alkotott Hill. Noha az üzenete időtlen, sok olyan emberről, eseményről és körülményről tesz említést a megjegyzéseiben és példázataiban, akik és amelyek a mai olvasó számára már ismeretlenek. A Gondolkodj és gazdagodj jelen kiadásának célja  ezért javított kiadás , hogy a lehető legjobban megvilágítsa ezeket a dolgokat, miközben nem zavarja az eredeti könyv egységét és üzenetét.


  Mihez kezdjünk ezzel a művel? Hill könyve egy jelenség. Az emberek évről évre felfedezik maguknak  a könyvesboltok és könyvtárak polcain eldugva, vagy egy rokontól, baráttól, ismerőstől kölcsönkérve , elolvassák, megszeretik. Ez a könyv felforgatja az életüket, és kibontakoztatja a kreativitásukat és képzeletüket.


  A Gondolkodj és gazdagodj első példányát 1937-ben adták el. Tizenegy évvel később, 1948 februárjában, amikor a Coronet magazin a háromszáz legsikeresebb embert kereste, azt kérdezték a jelöltektől: Mely könyv vagy könyvek gyakorolták a legnagyobb hatást az életedre, és járultak hozzá leginkább a sikereidhez? A Gondolkodj és gazdagodj negyedik lett a listán. 1985 szeptemberében  harmincnyolc évvel később  a USA Today közreadott egy listát az adott hónap tíz legnagyobb példányszámban eladott befektetésekről szóló könyvről Amerikában. Annak ellenére, hogy ennek a könyvnek a témája az önmagunkba és az emberekbe való befektetés, és csak tágabb értelemben szól a befektetésekről, listavezető lett. (Megelőzve Louis Engel How to Buy Stocks és Andrew Tobias The Only Investment Guide Youll Ever Need című könyvét.)


  Néhány éve a kongresszusi könyvtári felmérésben vizsgálták, hogy mely könyvek befolyásolták leginkább az olvasók életét. Az első helyen a Biblia végzett. A második helyet Ayn Rand Veszett világ című regénye, a harmadikat pedig Napoleon Hill Gondolkodj és gazdagodj című könyve foglalta el. 2002-ben a Business Week magazin az októberi számában publikálta a bestsellerlistáját. A tizenöt üzleti könyv közül lenyűgöző módon a Gondolkodj és gazdagodj a tizedik lett  hatvanöt évvel az első példány eladása után!


  Menj csak be Amerika bármely nagyobb könyvesboltjába, vagy nézd meg az internetes oldalakon, és megtalálod a könyvet (általában az 1960-as kiadást) az üzleti és önfejlesztő könyvek között. A Gondolkodj és gazdagodj tartja magát, mert működik!


  Három évig abban a szerencsében volt részem, hogy a szerző által alapított jótékonysági szervezet, a Napoleon Hill Alapítvány Imagine Inc. nevű kiadójánál a Gondolkodj és gazdagodj hírlevelének főszerkesztője lehettem. Az ottani tapasztalataim nemcsak megadták a kellő erőt és bizalmat ehhez a javított és helyreállított kiadáshoz, de megmutatták a könyv máig ható erejét is, amely az emberek életének megváltoztatásában mutatkozik meg. Rengeteg, különböző területen tevékenykedő és különféle körülmények között élő ember keresett meg nap mint nap a világ minden tájáról levélben és telefonon, mert olvasták a könyvet, gondosan alkalmazták az elveit, önbizalomra, önismeretre tettek szert, és olyan sikeresek lettek, amiről a legtöbben csak álmodni mernek. Egy nap te is erről fogsz tanúbizonyságot tenni.


  De a Gondolkodj és gazdagodj még ennél is több, nem pusztán a bemutatott elvek ereje a lényeg. Nagy vonzereje Napoleon Hill hátborzongatóan profetikus látásmódja, ahogy azokról a dolgokról beszél, amelyek ma ugyancsak aktuálisak. Felveti a hálózatépítés ötletét, a munkások részvételét a vezetésben, a vevőszolgálat fontosságát, a képi megjelenítés technikáját, az ötletbörze gondolatát és a célok írásos rögzítésének lényegességét, ráadásul mindezt jóval azelőtt, hogy ezek a fogalmak a vállalatirányítás vagy a pszichológia szlogenjeivé váltak volna  sőt azelőtt, hogy maguk a szakkifejezések egyáltalán megszülettek volna. Csaknem egy teljes fejezetet szán a mentorálás témájának, habár sosem utal rá ezzel a szóval, és jellegzetesen hilli nézőpontból közelíti meg a kérdést. Az emberi agyról írott eszmefuttatásai megelőlegezik a jobb és bal agyféltekét érintő modern kutatásokat. A könyvben elszórtan található önvizsgálathoz készített kérdéssorai ma is alkalmazhatók, és már csak ezekért is megéri kézbe venni ezt a munkát. Ötven évvel azelőtt, hogy a létszámleépítés szó divatba jött, Napoleon Hill tökéletes és teljesen részletes stratégiát és taktikát dolgozott ki azoknak, akik hirtelen azzal szembesülnek, hogy új munka után kell nézniük, vagy üzleti vállalkozásba kell vágniuk. A kapitalizmust és annak eszközeit lenyűgözőbben és meggyőzőbben elemzi (hatodik fejezet), mint bárki más. Ezt mindenkinek el kellene olvasnia.


  Mindegy, milyen országban, városban, vidéken élsz, a személyes sikered mérlege sosem lehet teljes a Gondolkodj és gazdagodj helyreállított, javított, jegyzetekkel és mutatóval ellátott kiadása nélkül. A könyv az eredeti kézirat teljes szövegét tartalmazza. A helyreállított anyag sokkal aktuálisabbá és értékesebbé teszi a mai gazdasági helyzetben, mint amilyen a saját korában volt. A Gondolkodj és gazdagodj egyik legfőbb célja, hogy megtanítsa azokat a gyakorlati lépéseket, amelyekkel pénzügyi függetlenségre és jólétre tehetsz szert. De nem az a legfőbb értéke ennek a csodás könyvnek, hogy megmutatja, hogyan lehetsz anyagilag független, hanem az, hogy segít NEKED és MINDENKI MÁSNAK, hogy sikert érj el, akármilyen értelemben vesszük is ezt  vagy hogy megszerezd mindazt, amit akarsz az élettől.


  Napoleon Hill leghíresebb megállapításával élve:


  Amit az elméd képes kigondolni és elhinni, azt meg is tudja valósítani!


  A Gondolkodj és gazdagodj helyreállított és javított kiadása lépésről lépésre megmutatja, hogyan csináld.


  Ross Cornwell


  A szerző előszava


  A könyv minden fejezetében a pénzszerzés titkáról beszélek, amelynek segítségével az a több mint ötszáz igen gazdag ember, akiknek történetét az évek alatt elemeztem, vagyonokat halmozott fel.


  A titokra Andrew Carnegie hívta fel a figyelmemet több mint negyed századdal ezelőtt. Ez az elmés, szeretetre méltó skót öregúr óvatlanul elültette a fülembe a bogarat, amikor még igencsak ifjú voltam.1 Aztán hátradőlt a székében, barátságosan hunyorított, és fürkészőn nézett, hogy lássa, elég éles eszű vagyok-e, hogy megértsem, milyen nagy jelentőségű dolgot mondott.


  Amikor látta, hogy megértettem az elképzelését, megkérdezte, hajlandó volnék-e húsz évet vagy még többet áldozni rá, hogy felkészüljek, és a világ elé tárjam ezt a titkot. Azok elé, akik enélkül csődöt mondanának az életben. Igent mondtam, és Carnegie segítségével be is tartottam az ígéretemet.


  Ebben a könyvben leírtam a titkot, amelyet azóta az élet különböző területein tevékenykedő emberek ezrei teszteltek le a gyakorlatban. Carnegie ötlete volt, hogy a varázslatos képletet, amelynek hála mesés vagyonra tehetett szert, mindenki számára elérhetővé tegyük, akinek nincs ideje arra, hogy kiderítse, miként gazdagodnak meg sikeres embertársai. Bízott benne, hogy megalkotom a képletet, és letesztelem a megbízhatóságát különféle hivatásokat űző embereken. Azt vallotta, hogy ezt a képletet tanítani kellene a köz- és felsőoktatásban, és azon a nézeten volt, hogy ha ezt megfelelően tennék, az forradalmasítaná az egész oktatási rendszert, és így az iskolaidőt csaknem a felére lehetne csökkenteni.


  Charles M. Schwab és hozzá hasonló ifjú munkatársai példáját látva Carnegie meggyőződött róla, hogy mindaz, amit az iskolákban tanítanak, nem sokat ér, ha üzletről, megélhetésről és meggazdagodásról van szó. Egymás után vette be az ifjakat a cégébe, sokuknak alig volt valamiféle képzettsége, és miközben megtanította nekik a képlet használatát, kifejlesztette bennük a vezetői képességeket. Sőt, az útmutatásával komoly vagyonokat halmoztak fel.


  A hitről szóló, második fejezetben olvashatod a hatalmas United States Steel Corporation elképesztő történetét, amelyet egy olyan fiatalember gondolt ki és hozott létre, akinek történetével Carnegie bebizonyította, hogy a képlete mindenki számára működik, aki felkészült a használatára. Ennek a fiatalembernek, Charles M. Schwabnak mindössze egyszer kellett alkalmaznia a képletet ahhoz, hogy mind pénzben, mind LEHETŐSÉGEKBEN mérhetetlen gazdagságra tegyen szert. Egyszerűen fogalmazva: a képlet egyetlen alkalmazása nagyjából hatszázmillió dollárt{1} hozott a konyhára az ügylet minden résztvevőjének.


  Ezek a tények – amelyeket mindenki jól tud, aki ismerte Carnegie-t – remekül érzékeltetik, mi mindent tehet lehetővé számodra ez a könyv, feltéve, ha TUDOD, MIT AKARSZ.


  A titkot húsz éven át teszteltük a gyakorlatban, és emberek ezreivel osztottuk meg, akik a saját céljaik érdekében használták, ahogy azt Carnegie is eltervezte. Sokan gazdagodtak meg a segítségével. Mások a magánéletüket tették harmonikussá.


  Arthur Nash, egy cincinnati szabó a csőd szélén táncoló cégét használta „kísérleti nyúlnak”, vagyis azon próbálta ki a képletet. Az üzlet felélénkült, és vagyonokat hozott a tulajdonosainak. A kísérlet olyan kiválóan sikerült, hogy a napilapok és a magazinok több mint egymillió dollárt érő hírverést csaptak neki.2


  A titok eljutott Stuart Austin Wierhez is a texasi Dallasba.3 Felkészült a használatára – olyannyira, hogy feladta a szakmáját, és jogot kezdett tanulni. Sikerrel járt? Ezt a történet is elmesélem.


  Beavattam a titokba Jennings Randolphot is, azon a napon, amikor lediplomázott, és olyan sikeresen használta, hogy az Egyesült Államok szenátusáig jutott vele, majd rendkívüli, hosszú, országos karriert futott be.


  Amikor reklámszakemberként dolgoztam a LaSalle Extension Universityn (LaSalle Extension University, amelynek neve akkoriban elég semmitmondóan csengett, szemtanúja voltam, hogy J. G. Chapline, az egyetem rektora olyan hatékonyan alkalmazta a képletet, hogy a LaSalle-t egy csapásra az ország legjobb távoktatási intézményévé tette.4


  A titok, amelyre utalok, legalább százszor előkerül ebben a könyvben. Nem nevezem meg konkrétan, mert szemmel láthatóan jobban működik, ha csak fellebbentem róla a fátylat, AZOK PEDIG, AKIK FELKÉSZÜLTEK RÁ, KUTATNAK UTÁNA, és maguk fedezik fel. Ezért volt, hogy Carnegie is csupán utalt rá, de nem nevezte meg. Ha KÉSZ vagy a használatára, fel fogod fedezni legalább egyszer minden fejezetben. Bárcsak megmondhatnám, honnan tudod, hogy felkészültél-e, de az annyi jótéteménytől fosztana meg, amelyben csak akkor lehet részed, ha a magad módján jössz rá a dolog nyitjára.


  Miközben ezt a könyvet írtam, a fiam, aki éppen akkor fejezte be a felsőoktatási tanulmányait, elolvasta az első fejezet kéziratát, és felfedezte benne a titkot. Olyan hatékonyan használta, hogy rögtön felelős beosztásba került, és már a kezdetek kezdetén is több fizetést kapott, mint amennyit egy átlagember keres. A történetét röviden elmesélem az első fejezetben. Amikor elolvasod, talán megszabadulhatsz attól a sejtelemtől, hogy túl sokat ígér ez a könyv. És igen, ha valaha is érezted magad csüggedtnek, ha ütköztél olyan nehézségekbe, amelyek teljesen kiszipolyoztak, ha próbálkoztál és elbuktál, ha betegség vagy fizikai gondok miatt hátrányos helyzetbe kerültél, a fiam felfedezésének története és a Carnegie-képlet olyan oázis lehet számodra az „Elveszett Remények Sivatagában”, amely után már régóta kutatsz.


  Woodrow Wilson elnök is hatékonyan alkalmazta a titkot a világháború alatt. Minden katonával megosztotta, aki harcolt a fronton. Része volt a kiképzésnek, amelyet a frontszolgálat előtt kaptak. Wilson elnök azt mondta nekem, hogy ez igencsak fontos volt a háborúhoz szükséges pénzek előteremtésében is.5


  A huszadik század elején Manuel L. Quezon (akkoriban Fülöp-szigeteki helyi megbízott) is megismerte a titkot, és kivívta a népe szabadságát, majd a szabad nemzet első elnöke lett.6


  A titokban az a különös, hogy azok, akik megismerik, és használják, szó szerint elsöprő sikert aratnak, méghozzá láthatólag kis erőbefektetéssel, és soha többé nem vallanak kudarcot! Ha kétségeid vannak, nézd át azok nevét, akik alkalmazták, járj utána az eredményeiknek, és győződj meg róla magad.


  Nincs olyan, hogy VALAMIT SEMMIÉRT.


  A titoknak, amelyről beszélek, megvan az ára, noha sokkal többet ér, mint amennyibe kerül. Viszont azok, akik nem kutatnak utána fáradhatatlanul, semmilyen áron nem szerezhetik meg. Nem ajándékozható el, nem vásárolható meg pénzért, méghozzá azért, mert két részben kaparintható meg. Az egyik már megvan azokban, akik felkészültek rá.


  A titok mindenkinek ugyanolyan jó szolgálatot tesz, aki kész a befogadására. Az iskolázottságnak ehhez semmi köze. Jóval a születésem előtt a titok eljutott Thomas A. Edisonhoz, aki olyan okosan használta, hogy a világ legnagyobb feltalálójává vált, habár csak három hónapig járt iskolába.


  A titok eljutott Edison üzletfeléhez is. Ő olyan hatékonyan alkalmazta, hogy – noha akkoriban csak évi tizenkétezer dollárt keresett – roppant vagyont halmozott fel, és már fiatalon visszavonulhatott az üzleti élettől. A következő fejezet elején elolvashatod a történetét. Meg fog győzni arról, hogy a gazdagság csak karnyújtásnyira van tőled, és az lehetsz, ami lenni akarsz, hogy mindenki lehet gazdag, elismert, sikeres és boldog, aki kész rá, és aki eltökélte, hogy az lesz.


  Honnan tudom mindezt? Megkapod a választ erre a kérdésre is, mielőtt még befejezed a könyvet. Megtalálhatod akár a legeslegelső fejezetben, a közepén, vagy az utolsó oldalon.


  A huszonöt évnyi kutatás alatt, amelybe Carnegie kérésére vágtam bele, ismert emberek százainak életpályáját vizsgáltam meg. Sokan közülük azt állították, hogy a Carnegie-titok segítségével halmozták fel a vagyonukat. Többek között róluk van szó{2}:


  
    
      
        
        
      

      
        
          	HENRY FORD

          	F. W. WOOLWORTH
        


        
          	IFJ. WILLIAM WRIGLEY7

          	ROBERT A. DOLLAR EZREDES
        


        
          	JOHN WANAMAKER
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          	JAMES J. HILL
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          	MARIE DRESSLER
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          	DANIEL WILLARD

          	DANIEL T. WRIGHT BÍRÓ
        


        
          	JOHN D. ROCKEFELLER

          	ELLA WHEELER WILCOX
        


        
          	THOMAS A. EDISON

          	CLARENCE DARROW
        


        
          	FRANK A. VANDERLIP

          	JENNINGS RANDOLPH
        

      
    

  


  És ez csak néhány a több száz ismert amerikai közül, akiknek eredményei, anyagi és egyéb sikerei igazolják, hogy akik megértik és alkalmazzák a Carnegie-titkot, sokra viszik az életben. Soha senkivel sem találkoztam, aki használta a titkot, és nem ért el említésre méltó sikert a pályáján. Soha senkivel sem találkoztam, aki szakmailag kiemelkedően sikeres volt, vagy bármilyen természetű gazdagságot halmozott fel, anélkül hogy a birtokában lett volna valamilyen formában a titoknak. Ebből a két tényből levonhatom azt a következtetést, hogy a titok sokkal fontosabb – ismerete elengedhetetlen az önrendelkezéshez –, mint bármi más, amit az úgynevezett „oktatás” során megtanulunk.


  Mellesleg mi az OKTATÁS? Ezt a kérdést részletesen meg fogom válaszolni.


  És ha már az iskolánál tartunk: a nevezettek közül sokan nemigen voltak tanult emberek. John Wanamaker egyszer azt mondta, hogy úgy szedte magára azt a kevéske tudást, ahogy a gőzmozdony veszi fel a vizet: menet közben.8


  Henry Ford sosem járt középiskolába, nemhogy egyetemre. Nem akarom csökkenteni a közoktatás fontosságát, csak azt a határozott meggyőződésemet szeretném kifejezni, hogy akik magukévá teszik és alkalmazzák a titkot, magas pozícióba juthatnak, meggazdagodhatnak, és nyerő helyzetbe kerülhetnek akkor is, ha nem túl iskolázottak.


  Ahogy haladsz a könyvben, a titok valahol egyszer csak eléd fog „ugrani”, ott lesz az orrod előtt, HA FELKÉSZÜLTÉL RÁ, HOGY BEFOGADD! Amint megjelenik, fel fogod ismerni. Akár az első, akár az utolsó fejezet adja meg a jelet, állj meg egy kicsit, amikor észleled, és ünnepelj – mert ez lesz életed legfontosabb fordulópontja.


  Most továbblépünk a bevezetésre, amelyben egy kedves barátom történetét osztom meg veled, aki meglátta ezt a varázslatos jelet, és akinek az üzleti eredményei bizonyítják, hogy valóban felfedezte a titkot. Amikor elolvasod ezt a történetet, és a rá következőket, jusson eszedbe, hogy fontos problémákról beszélünk, amilyeneket mindenki átél. Mindnyájan igyekszünk életben maradni, reményt, bátorságot, elégedettséget, lelki békét szeretnénk érezni, meg akarunk gazdagodni, élvezni akarjuk a testi-lelki szabadságot.


  Miközben olvasol, azt is tartsd észben, hogy itt tényekről van szó, nem kitalációkról. Az a céljuk, hogy felfedjék az egyetemes igazságot, amelynek révén mindazok, akik KÉSZEK rá, ne csak azt tanulják meg, MIT TEGYENEK, HANEM AZT IS, HOGYAN. És megkapják a KEZDÉSHEZ SZÜKSÉGES ÖSZTÖNZÉST is.


  És még egyetlen gondolat: mielőtt belevágsz a következő fejezetbe, tehetnék egy javaslatot, amely segít felismerni a Carnegie-titkot? Íme: MINDEN EREDMÉNY ÉS MINDEN VAGYON EGY ÖTLETTEL KEZDŐDIK! Ha felkészültél a titok befogadására, már félig a birtokában is vagy, ezért könnyedén fel fogod ismerni a másik felét, amint beengeded az elmédbe.


  Napoleon Hill


  Csak azok lesznek sikeresek,

  akik SIKERTUDATOSAK.


  § § §


  Kudarcot azok vallanak, akik érdektelenségből

  megengedik maguknak, hogy

  KUDARCTUDATOSAK legyenek.


  Bevezetés


  A GONDOLAT HATALMA


  Az ember, aki „kigondolta” az útját


  A gondolatok tényleg olyan dolgok, amelyeknek hatalmuk van, ha határozott szándékkal, kitartással és azzal az ÉGŐ VÁGGYAL párosulnak, hogy gazdagsággá és más anyagi dolgokká változtassuk őket.


  Edwin C. Barnes rájött arra az igazságra, hogy HA GONDOLKOZOL, MEGGAZDAGODHATSZ9. Ám a felfedezés nem egy csapásra született, hanem apránként. Azzal az ÉGŐ VÁGGYAL kezdődött, hogy a nagy Thomas Alva Edison üzlettársa lehessen.


  Barnes vágyának legfőbb jellemzője a határozottság volt. Edisonnal akart dolgozni, és nem Edisonnak. Ha figyelmesen elolvasod, hogyan váltotta valóra a VÁGYÁT, jobban meg fogod érteni azt a tizenhárom lépést, amely a gazdagsághoz vezet.


  Amikor a vágy, azaz a gondolati késztetés először villant fel Barnesban, nem volt abban a helyzetben, hogy a tettek mezejére léphessen. Két nehézség állt az útjában. Egyrészt nem ismerte Edisont, másrészt nem volt pénze megvenni a vonatjegyet Edison laboratóriumáig a New Jersey-i Orange-ba. Ezek a nehézségek a legtöbb embernek azonnal kedvét szegték volna, és meg se próbálták volna megvalósítani a vágyukat. Csakhogy az övé nem hétköznapi vágy volt! Barnes szilárdan eltökélte, hogy megkeresi vágya megvalósításának módját, és végül úgy határozott, hogy inkább „poggyászként” utazik, mint sehogy. (Más szavakkal: tehervonaton ment Orange-be.)


  Beállított Edison laboratóriumába, és kijelentette, hogy üzleti kapcsolatba szeretne lépni a feltalálóval. Évekkel később, amikor Edison felidézte az első beszélgetését Barnesszal, így fogalmazott: „Ott állt előttem, és úgy nézett ki, mint bármelyik csavargó, de volt valami az arckifejezésében, ami azt a benyomást keltette, hogy feltett szándéka elérni a célját. Az emberismeretem azt súgta, hogy ha valaki annyira akar valamit, hogy kész érte egy lapra feltenni a jövőjét, biztosan meg is fogja kapni. Megadtam neki a lehetőséget, amelyet kért, mert láttam rajta, hogy eltökélte, addig nem tágít, amíg nem jár sikerrel. A későbbi események igazolták, hogy nem követtem el hibát.”


  Csakhogy amit az ifjú Barnes Edisonnak ekkor mondott, sokkal kevésbé fontos, mint az, amit gondolt. Edison maga is így vélte! Biztosan nem a fiatalember megjelenése győzte meg róla, hogy vele dolgozzon, mert az határozottan ellene szólt. Az számított, amit Barnes GONDOLT.


  Ha az olvasó tudná, mekkora jelentőséggel bír ez a kijelentés, nem volna szükség rá, hogy folytassam ezt a könyvet.


  Barnes ekkor még nem lett Edison üzlettársa, de lehetőséget kapott rá, hogy szerény bérért dolgozhasson az irodában. A munkának semmi jelentősége nem volt Edison számára, ám annál többet jelentett Barnesnak, mert így megcsillogtathatta a képességeit a leendő üzletfele előtt.


  Teltek-múltak a hónapok. Látszólag semmi sem történt, ami közelebb vitte volna Barnest a hőn áhított vágyához, amelyet HATÁROZOTT FŐ CÉLJÁVÁ tett. De az elméjében történt valami fontos: a VÁGYA, hogy Edison üzlettársává váljék, megerősödött.


  A pszichológusoknak igazuk van abban, hogy „ha valaki tényleg felkészül valamire, akkor az a dolog be fog következni”. Barnes felkészült az Edisonnal való üzleti viszonyra. Mi több: ELSZÁNTA MAGÁT, HOGY FELKÉSZÜLT IS MARAD, AMÍG MEG NEM KAPJA, AMIT AKAR.


  Nem azt mondta magának: „Jaj, mi értelme ennek? Jobban tenném, ha elmennék kereskedőnek.” Hanem azt: „Azért jöttem, hogy Edison üzlettársa legyek, és elérem a célom, ha addig élek is.” És komolyan gondolta! Mennyire más lenne az emberek élete, ha HATÁROZOTT CÉLJAIK volnának, és kitartanának mellettük, amíg azok emésztő vágyakká nem válnak!


  A fiatal Barnes ennek talán nem is volt tudatában, de eltökéltsége és állhatatossága révén, amellyel VÁGYA megvalósításáért küzdött, elérte, hogy letörjön minden ellenállást, és megteremtse a keresett lehetőséget.


  És amikor eljött a lehetőség, az más formában és máshonnan érkezett, mint ahogy Barnes várta. Ez a lehetőség egyik trükkje. Megvan az a ravasz szokása, hogy a hátsó ajtón ólálkodik be, és gyakran a szerencsétlenség és veszteség álcáját ölti. Lehet, ez az oka annak, hogy olyan sokan nem veszik észre.


  Edison éppen egy új irodai eszközt tökéletesített, amelyet akkoriban Edison diktálógépe néven ismertek (később edifonként). Az értékesítői nem igazán lelkesedtek érte. Úgy vélték, igen fáradságos lesz eladni. És Barnes meglátta a kínálkozó alkalmat. Csendesen, egy különös masina alakjában surrant elé, amely senki mást nem érdekelt, csak a feltalálót és Barnest.


  Barnes tudta, hogy ő el tudja adni Edison diktálógépét. Ezt elmondta Edisonnak, és hirtelen kapott egy esélyt. El is adta a gépet. Olyan sikeres volt, hogy Edison szerződést kötött vele: terjessze az egész országban. Ebből az üzletből született meg a híres szlogen: „Készítette Edison, beszerelte Barnes.”


  Az üzleti kapcsolat több mint három évtizeden keresztül virágzott. Barnes meggazdagodott belőle, de elért valami sokkal nagyobb dolgot is. Bebizonyította, hogy a képlet működik: „Gondolkodj és gazdagodj.”


  Hogy mennyit ért Barnes VÁGYA, nem tudhatom. Talán két-hárommillió dollárt hozott a konyhára.10 De a pénz – akármennyi volt is – eltörpül ahhoz a nyereséghez képest, amelyet megszerzett: bebizonyította, hogy az ismert elvek használatával egy nem kézzelfogható gondolati késztetés kézzelfoghatóvá változtatható át (transzmutálható).11


  Barnes szó szerint „belegondolta” magát az üzleti kapcsolatba, „belegondolta” magát az anyagi jólétbe. Kezdetben semmije sem volt, leszámítva, hogy TUDTA, MIT AKAR, ELSZÁNT VOLT, ÉS KITARTOTT A VÁGYA MELLETT, AMÍG AZ MEG NEM VALÓSULT.


  Nem volt kezdőtőkéje. Nem volt megfelelő képzettsége. Nem volt befolyása. De volt ötlete, hite, és nyerni akart. Ezek a láthatatlan erők minden idők legnagyobb feltalálójának jobb kezévé tették.12


  Három lábnyira az aranytól


  Most nézzünk egy másik helyzetet, egy olyan embert, akinek kézzelfogható volt a gazdagsága, de elveszítette – mert megtorpant három lábnyira az aranytól, amelyet keresett.


  A kudarc leggyakoribb oka az a szokásunk, hogy feladjuk, amikor átmeneti veszteség ér minket. Mindenki elköveti ezt a hibát egyszer.


  R. U. Darby13 nagybátyját elkapta az „aranyláz”, és nyugatra ment, hogy ÁSSON, ÉS MEGGAZDAGODJON. Sosem hallotta azt a mondást, hogy több aranyat lehet kibányászni az emberi elméből, mint a föld gyomrából. Jogot vásárolt, és csákánnyal meg ásóval felszerelkezve nekilátott. Nehezen boldogult, de elszántan akarta az aranyat. Több heti munka után meglett a jutalma: csillogó ércet talált. Gépekre volt szüksége, hogy a felszínre hozza. Minden további nélkül betemette a bányát, és hazatért a marylandi Williamsburgbe, ahol néhány rokonnak és szomszédnak beszámolt a „főnyereményről”. Összedobták a pénzt a gépekre, és megvásárolták őket. A nagybácsi és Darby visszament a bányába dolgozni.


  Kitermelték az első adag ércet, és kohóba szállították. A hozam azt jelezte, hogy Colorado egyik leggazdagabb lelőhelyére akadtak! Még néhány szállítmány érc, és rendezhetik az adósságaikat. Aztán jöhet a nagy nyereség.


  A fúrók a föld mélyébe hatoltak. Darby és a nagybácsi reményei pedig az egekbe szárnyaltak. Aztán történt valami. Az arany elapadt. Keresték a nagy kincset, de az nem volt sehol! Tovább fúrtak, kétségbeesetten kutattak az érc után – hiába.


  Végül úgy döntöttek, feladják.


  Pár száz dollárért eladták a gépeket egy ócskásnak, és felszálltak a hazafelé tartó vonatra. Néhány ócskás elég ostoba, de az övék nem volt az. Kihívott egy bányamérnököt, hogy nézze meg a bányát, és végezzen számításokat. A mérnök azt mondta, hogy az előző tulajdonosok azért vallottak kudarcot, mert nem ismerték a törésvonalakat. A számításai azt mutatták, hogy a lelőhely HÁROM LÁBNYIRA VAN ATTÓL A HELYTŐL, AHOL DARBYÉK ABBAHAGYTÁK A FÚRÁST. És ott is volt!


  Az ócskás dollármilliókat keresett, mert volt annyi esze, hogy szakértő véleményét kérje, mielőtt letesz a vállalkozásáról. A gépekbe fektetett pénz nagy része R. U. Darby erőfeszítéseit dicséri, aki akkoriban igen fiatal volt. A pénzt az ő rokonai és szomszédjai adták össze, mert hittek benne. Minden dollárt vissza is fizetett, noha évekig tartott.


  Sokkal-sokkal később azonban Darby busásan kárpótolta magát a veszteségért, amikor felfedezte, hogy a VÁGYAT igenis arannyá lehet változtatni. Az ötlet akkor jött, amikor elkezdett életbiztosítások értékesítésével foglalkozni.


  Nem felejtette el, hogy azért vallott kudarcot, mert MEGTORPANT három lábnyira az aranytól, és képes volt hasznot húzni ebből a felfedezésből. Azt mondta magának: „Megtorpantam három lábnyira az aranytól, de sosem fog megállítani, ha az emberek nemet mondanak, amikor biztosítást ajánlok fel nekik.”


  Abban az időben Darby abba a kis, alig ötven főt számláló csoportba tartozott, akik évente több mint egymillió dollár értékben adtak el életbiztosítást. Hajthatatlanságát annak köszönhette, hogy az aranyásás során megtanulta a feladásról szóló leckét.


  Mielőtt bárki sikeres lesz, biztosan érik átmeneti veszteségek, és talán néhány kudarc is. Ha a vereség megtöri az embert, a FELADÁS a legegyszerűbb és leglogikusabb lépés. És az emberek zöme pontosan ezt teszi.


  Az Egyesült Államok mindenkori ötszáz legsikeresebb emberének többsége azt mondta nekem, hogy a nagy siker pontosan akkor jött el, amikor már azon a ponton voltak, hogy feladják. A kudarc ironikus és cseles. Előszeretettel vet akkor gáncsot az embernek, amikor már csak karnyújtásnyira van a sikertől.


  VÉGJEGYZET


  [1] – A huszonöt éves Hill szabadúszó újságíróként igyekezett pénzt keresni, hogy jogot hallgathasson a Georgetown Egyetemen, amikor interjút készített a híres iparmágnással. Carnegie (1835–1919) nagy emberbarát volt, éppen 350 milliót adományozott a vagyonából jótékony célra (mai értékben ez több mint 6,5 milliárd dollárnak felel meg). Hill 1908 őszén kereste fel, hogy interjút készítsen vele a Bob Taylor’s Magazine számára. A kapcsolat, amely az idős iparmágnás és a fiatal újságíró között szövődött, nemcsak egy háromórás interjút eredményezett, hanem egy három nap és három éjjel tartó maratoni beszélgetést is (amelyet csupán alvás- és evésszünetekkel szakítottak meg). Ennek során Carnegie lelkesen és részletesen kifejtette, mely elveket követett, és milyen lépéseket tett, hogy felhalmozza Amerika és a világ egyik legnagyobb vagyonát.


  A skót úriember lenyűgöző figura volt. Tizenhárom éves korában vándorolt ki a családjával Skóciából Amerikába, ahol a pennsylvaniai Alleghenyben telepedtek le. Carnegie szegény volt, és nem túl iskolázott, ezért először egy pamutgyárban kezdett dolgozni, aztán (ahogy Thomas A. Edison is) egy távírdában, végül pedig a pennsylvaniai vasúttársaságnál. 1859-ben, huszonnégy éves korában a nyugati vasúttársaság vezetője lett.


  Gyors előrelépéseiből látszik, hogy kiváló megfigyelő volt, lelkes kezdeményező, és csaknem ösztönösen ráérzett a siker elveire. Miután 1865-ben otthagyta a vasutat, minden erejével azon volt – miközben keményen dolgozott –, hogy virágzó acélgyárat hozzon létre. 1899-re megszületett a Carnegie Steel Company. 1901-ben 400 millió dollárért (mai értéken 7,4 milliárd dollárért) eladta a vállalatot egy cégcsoportnak, amelyet a pénzember-iparmágnás J. P. Morgan vezetett.


  Carnegie az élete hátralévő részét arra áldozta, hogy jótékonykodjon. Kétezer-ötszáz közkönyvtárat létesített, megalapította a Carnegie Institute of Technologyt (később: Carnegie-Mellon Egyetem), és 1911-ben létrehozta a legnagyobb szervezetét, a Carnegie Alapítványt, amelynek célja „a fejlődés és a tudás átadásának népszerűsítése” volt. Az egyik legnagyobb, de talán legkevésbé ismert érdeme az volt, hogy elindította az ifjú Napoleon Hillt az útján, ami odavezetett, hogy Hill interjút készített a világ legsikeresebb embereivel, és módszeresen kidolgozta a siker elveit, amelyeket a Gondolkodj és gazdagodj című könyvében tett közzé. Carnegie szerette volna, ha ez a munka mindenki számára elérhető, akármilyen is a háttere vagy akármilyenek is a személyes körülményei.


  [2] Arthur Nash (1870–1927) eredetileg pap volt (a Disciples of Christ nevű evangélikus egyházban), ám otthagyta a szószéket, hogy a ruhaiparban csináljon karriert. Hét év után megalapította az Arthur Nash Companyt, egy nagybani szabászati konszernt Cincinnatiben. Az úgynevezett „Nash-terv”, amelynek értelmében a dolgozók társtulajdonosok voltak a cégben, igazi vezetési újítás volt. Nash a The Golden Rule of Business (Az üzlet aranyszabálya) című népszerű könyv szerzője, amely az 1920-as évek elején látott napvilágot.


  [3] Stuart Austin Wier (1894–1959) jogász, mérnök, feltaláló, előadó és termékeny író. Hill hivatalos életrajzírója, ifjabb Michael J. Ritt (A Lifetime of Riches, Kirk Landersszel együtt, 1995) szerint Hill először egy texasi olajmezőn találkozott vele, és Wier az élete végéig a bizalmasa és közeli barátja lett. Wier a louisianai Avoyelles Parishben született, és a Louisiana State Normal College-ben, a Rice Institute-ban, a Chicagói Egyetemen, a Southern Metodista Egyetemen, a Cornell Egyetemen és a George Washington Egyetemen tanult. Az Egyesült Államok seregében műszaki tisztként szolgált az első világháborúban, 1917-től 1920-ig pedig építészmérnökként dolgozott a texasi Wichita Fallsban és Chicagóban. A háború után előadó lett, és a Chicagói Welfare League, valamint a chicagói lapok égisze alatt dolgozott. Mind Wier, mind Hill ismert volt előadói berkekben. 1925-ben, miután diplomát szerzett jogból, Wier szabadalmi jogász lett, akinek magának is negyven amerikai és külföldi szabadalma volt. Sokrétű szerző volt, írt jogról, Shakespeare-ről, egy könyve How to Remember (Hogyan emlékezzünk) címmel jelent meg, kettő pedig – és kétségkívül ezek tartottak leginkább számot Hill érdeklődésére – The Art and Science of Selling (Az értékesítés tudománya és művészete) és The Science and Art of Influence (A befolyásolás tudománya és művészete) címmel.


  [4] Jesse Grant Chapline (1870–1937) értékesítési és üzleti tárgyakat oktatott, és ezekről írt. A LaSalle Extension Universityt 1908-ban alapította. Az iskola levelező szakmai kurzusokat kínált többek között olyan tárgyakból, mint könyvelés, jog és üzleti ismeretek. A hirdetései minden amerikai otthonba eljutottak az 1950-es és 1960-as években. 1961-ben megvásárolta a Crowell-Collier Kiadóvállalat. Az iskola eredetileg Chicagóban, a Dearborn Streeten működött, ám később Wilmette-be költözött, egy külvárosba mintegy huszonöt kilométerre északra a központtól.


  [5] Egy beszámoló szerint Hill és Wilson akkor találkozott először, amikor Wilson a Princeton Egyetemen volt rektor, és Hill interjút készített vele Andrew Carnegie ajánlólevelét felmutatva. Hill életrajzírója szerint, amikor Amerika belépett az első világháborúba, Hill írt Wilson elnöknek, hogy felajánlja neki a szolgálatait, és kinevezték önkéntes kommunikációs segédnek. Nem teljesen világos, mire utal itt Hill a kiképzéssel és a pénzek előteremtésével kapcsolatban. Bár Wilsonra kétségtelenül hatással volt Hill munkássága. Évekkel később azt írta Hillnek: „Gratulálok a kitartásához. Bárki, aki ennyi időt áldoz valamire [a siker tanulmányozására]… biztosan a többiek számára óriási jelentőséggel bíró felfedezéseket tesz. Lenyűgöz a »Mesterelme« elvének értelmezése, amelyet olyan világosan leír.”


  [6] Mivel a könyvet 1937-ben adták ki először, erőteljes, bár kevéssé hangoztatott hatása volt számos üzleti és közéleti vezetőre az egész világon. Manuel L. Quezon (1878–1944) remek példája ennek. 1935-ben, a köztársaság kikiáltásának évében a Fülöp-szigetek választott elnöke lett, hogy felkészítse az országot az Egyesült Államoktól való politikai és gazdasági függetlenségre. 1909-ben a Fülöp-szigetek helyi megbízottjának nevezték ki, felszólalhatott, de nem szavazhatott az Egyesült Államok képviselőházában. A japán megszállás alatt a második világháborúban ő vezette az emigrációba vonult Fülöp-szigeteki kormányt az Egyesült Államokban. Amerikai tartózkodása alatt ismerte meg a Gondolkodj és gazdagodj című könyvet. Tuberkulózisban halt meg 1944-ben, két évvel azelőtt, hogy az álma, a Fülöp-szigetek függetlenné válása megvalósult volna.


  [7] Ifjabb William Wrigley (1861–1932) tizenhárom évesen az apja szappancégében dolgozott utazó ügynökként. 1891-ben azzal házalt, hogy a szappan mellé sütőport adott. 1892-ben tevékenységét kiegészítve a sütőport is elkezdte külön árulni úgy, hogy rágógumit adott mellé. Ennek olyan jó volt a fogadtatása, hogy a sütőpor és a szappan helyett elkezdett kizárólag rágógumit eladni, és a „Wrigley’s” márkanév hamarosan Amerika minden utcasarkán ismerősen csengett. Úttörő volt a vásárlásösztönzés területén, kereskedőinek akár órát, kávédarálót, sőt akár horgászfelszerelést is felajánlva. 1893-ban bevezette a Wrigley’s Spearmint Gum márkát. Cége 1908-ra egymillió dollár értékben adott el.


  John Wanamaker (1838–1922) létrehozott egy új típusú üzletet. 1875-ben megvett a Pennsylvania Railroadtól egy teherraktárat, hogy ott különféle boltok nyithassanak egy helyen. Az elsők között volt, aki ötletének terjesztésére reklámügynökséget bízott meg. Üzleti érdekeltségei mellett Benjamin Harrison elnök alatt az Egyesült Államok postamestereként is szolgált.


  George S. Parker (1867–1953) tizenhat éves korában a bátyja, Charles biztatására megalapította a saját játékcégét. George megszállott játékos volt, és az általa kitalált Banking nevű játékból több mint ötszáz darabot adott el. 1888-ban Charles csatlakozott a cégéhez, így létrejött a Parker Brothers. (Bátyjuk, Edward 1898-ban szállt be.) Az általuk gyártott játékok szabályait George írta (az 1880-as évek végéig huszonkilenc játékot forgalmaztak), és ő volt a felelős érte, hogy a reklámjaik megjelenjenek magazinokban és napilapokban, ami akkoriban példátlan volt. A társasjátékok mellett a Parker Brothers olyan kártyajátékokat is gyártott, mint például a Flinch and Rook. 1935-ben, két évvel azelőtt, hogy Napoleon Hill kiadta volna a Gondolkodj és gazdagodj című könyvét, a társaság bemutatta minden idők legnépszerűbb játékát, a Monopolyt. George Parker összesen több mint száz játékot talált ki.


  E. M. Statler (1863–1928) szállodái voltak az elsők, amelyekben folyó víz és privát fürdő volt minden szobához. Az 1920-as évek közepére Statleré volt a legnagyobb magánkézben lévő vállalat Amerikában. Cégének szlogenje közszájon forgott az üzleti világban: „A ügyfélnek mindig igaza van.”


  Henry L. Doherty (1870–1939) 1910-ben alapította a Cities Services Companyt, amelynek elnöke lett. A holdingtársaság több mint száz közszolgáltatást nyújtott, olajüzlettel foglalkozott, és elképesztő, egymilliárd dolláros (mai értéken tizenhétmilliárd dolláros) vagyont mondhatott magáénak. Doherty a természetvédelmi mozgalom vezetője és számtalan szabadalom birtokosa volt. Találmányait az ipari gázgyártás területén alkalmazták.


  Cyrus H. K. Curtis (1850–1933) alapította a Tribune and Farmer című magazint Philadelphiában 1876-ban a feleségével, Louise Knapp Curtisszel együtt, aki a női rovatért felelt. Ez utóbbi olyan népszerűségre tett szert, hogy Curtis 1883-ban külön lappá fejlesztette Ladies’ Home Journal címen. 1890-ben megalapította a Curtis Kiadóvállalatot, és hét évvel később ezer dollárért megvette a The Saturday Evening Postot. Ezzel a piaci húzással mindkét magazin a lapkiadás történetének legnagyobb sikerévé vált, a Ladies’ Home Journal 1893-ra, a The Saturday Evening Post 1909-re már egymillió példányban jelent meg.


  George Eastman (1854–1932), akinek kézi Kodak fényképezőgépe és a gyerekeknek gyártott egydolláros Brownie fényképezőgépe a tömegek számára is elérhetővé tette a fotózást, 1924-ben a vagyona felét, amely mintegy hetvenötmillió dollárra (mai értéken több mint 790 millió dollárra) rúgott, a Rochester Egyetemnek és a massachusettsi Institute of Technologynak adományozta. Ő volt az első nagyipari gyártó, aki a nyereségrészesedést a munkavállalók hasznára fordította.


  John W. Davis (1873–1955) Napoleon Hillhez hasonlóan virginiai származású volt, az Egyesült Államok legfőbb államügyész-helyetteseként szolgált, Nagy-Britanniai nagykövet volt, és Woodrow Wilson tanácsadója a versailles-i béketárgyalásokon. Coolidge legyőzte az elnökválasztásokon. 1952-ben precedensértékű pert nyert a legfelsőbb bíróságon: meggyőzte a bírákat, hogy Harry Truman elnök átlépte alkotmányos hatáskörét, amikor állami tulajdonná nyilvánította az acélkohókat.


  Wilbur Wright (1867–1912) tervezte meg a testvére, Orville híres repülőgépét, miután megfigyelte a héják röptét. Ahogy a kecses ívben repülő madarakat nézte, hirtelen ráébredt, hogy a sikeres repüléshez olyan gépre van szükség, amely három tengely mentén képes mozogni: ide-oda billenni, fel-le mozogni és jobbra-balra fordulni.


  William Jennings Bryan (1860–1925) aranytorkú szónok volt, de harmadik kísérletre sem sikerült bejutnia a Fehér Házba. Ügyész volt a híres Scopes-perben, ahol a legendás védőügyvéddel, Clarence Darrow-val mérte össze az erejét. (Az 1925-ös perben az ugyanebben az évben megszavazott törvényt tesztelték, amely megtiltotta olyan tanok oktatását, amelyek ellentmondanak a bibliai teremtéstörténetnek. – A ford.)


  David Starr Jordan (1851–1931) a világ legelső halakkal foglalkozó szaktekintélye volt. Több mint kétezer-ötszáz fajt nevezett el. Karrierje végén (a stanfordi rektori megbízatása után) a World Peace Foundation főigazgatója lett.


  Daniel Willard (1861–1942) a vasúttársaságnál végzett munkája mellett az Egyesült Államok Tengerészeti Akadémiájának igazgatósági tagja volt. 1917-től a War Industries Board elnöke.


  King Camp Gillette (1855–1932), amikor vasáru-kereskedőként utazott, azt a tanácsot kapta egy leleményes embertől, hogy találjon fel „valamit, amit használat után el lehet dobni”. Erre az az ötlete támadt, miközben a nem eldobható egyenes élű borotváját fente, hogy vékony, dupla élű acél borotvapengét gyárt T alakú nyéllel. 1903-ban ötvenegy borotvát és százhatvannyolc pengét adott el. 1904 végére a cége, az American Safety Razor Company (később: Gillette Company) már kilencvenezer borotvát és 12,4 millió pengét értékesített.


  John D. Rockefeller (1839–1937) cége, a Standard Oil Company az olajipar óriása és Amerika első nagy trösztje volt. A csaknem monopol helyzete az olajiparban egyenesen a Sherman-féle trösztellenes törvény meghozásához vezetett 1890-ben. 1910-re Rockefeller vagyona elérte az Egyesült Államok teljes gazdaságának csaknem huszonöt százalékát – nagyjából 250 milliárd dollárt mai értékben. 1911-ben a bíróság a Standard Oilt több nagyobb cégre szabdalta: Standard Oil of New Jersey (Esso, később: EXXON), Standard Oil of New York (Socony, később: Mobil), Standard Oil of California (Chevron), Standard Oil of Indiana (Amoco, később a BP része) és Standard Oil of Ohio. Rockefeller adományaiból alapították meg a chicagói egyetemet, a Rockefeller Egyetemet és a Rockefeller Alapítványt. Élete során ötszázmillió dollárt adott jótékony célokra, a teljes összeg – azzal együtt, amelyet a fia, ifjabb John D. Rockefeller adományozott – 2,5 milliárd dollárra rúg (nagyjából 17 milliárd dollár mai értéken).


  Frank A. Vanderlip (1864–1937) gazdasági újságíró, később a Chicago Tribune gazdasági szerkesztője, majd bankár. A War Savings Commitee elnökeként is szolgált, amely háborús takarékkötvényeket forgalmazott az első világháborúban, illetve ő volt a Carnegie Alapítvány vagyonkezelője is.


  Franklin W. Woolworth (1852–1919) 1879-ben nyitotta meg az első öt- és tízcentes vegyeskereskedését a pennsylvaniai Lancesterben. 1904 végére már százhúsz boltot üzemeltetett huszonegy államban, és halálakor a cégének több mint ezer üzlete volt. Az alacsony áron nagy tételben való vásárlás és a kasszánál elhelyezett, vásárlásra csábító cseles állványok használatának úttörője volt. A Woolworth-birodalom végül Nagy-Britanniában, Írországban és számos más országban is terjeszkedni kezdett, de az 1990-es évek végére a vállalat hosszú küzdelemben alulmaradt a nagy diszkontokkal szemben, és 1997-ben bejelentették, hogy bezárják az utolsó négyszáz boltjukat is, amely kilencezer dolgozót foglalkoztatott, véget vetve ezzel a nagy múltú üzletnek, amely már nem volt jövedelmező.


  Robert A. Dollar ezredes (1844–1932) a skóciai Falkirkben született, és 1856-ban a családjával az Egyesült Államokba vándorolt ki. Tizenhárom éves korában már egy kanadai fakitermelésen dolgozott. Később San Franciscóba ment, ahol külkereskedelmi és fűrészáruüzletet alapított. Vállalkozása fejlesztése során a világ egyik legnagyobb óceánjáró-üzemeltetője lett. Halála előtt Falkirk, Boston, New York és Sanghaj tiszteletbeli polgárává választották.


  Edward A. Filene (1860–1937) a testvérével, Lincolnnal (1865–1957) együtt tette világhírűvé a bostoni Filene áruházat. A kiváló minőségű divatárujukról voltak ismertek, a leghíresebb az automatikus leárazási rendszerük volt. Az osztályt, amelyen huszonöt százalékkal olcsóbban lehetett azokhoz a termékekhez hozzájutni, amelyeket tizenkét hónap alatt nem adtak el, 1909-ben nyitották meg. Tizennyolc és huszonnégy nap eltelte után a cikkek ára tovább csökkent, harminc nap után pedig jótékony célokra adományozták el a ruhákat. Úttörő volt az árcédula, a számlázási ciklus alkalmazása és a raktárműveletek területén. A cég 1929-ben egyesült az F.&R. Lazarus and Companyval, valamint az Abraham and Strauss-szal, és megszületett a Federated Department Stores Inc. Edward Filene részt vett a „Filene-Finlay szinkronfordító” kitalálásában, amelyet a háborús bűnöket tárgyaló nürnbergi perekben használtak, később pedig az ENSZ-ben is alkalmaztak. Mivel harminc éven át harcolt azért, hogy hitelszövetkezeteket állítsanak fel az Egyesült Államokban, ma az „Egyesült Államok Hitelszövetkezeti Mozgalmának atyjaként” tisztelik.


  Arthur Brisbane (1864–1936) volt az Egyesült Államok legjobban fizetett lapszerkesztője, a világ egyik legszélesebb körben olvasott vezércikkírója és William Randolph Hearst The New York Evening Journaljának felelős szerkesztője. A szenzációkeltés mestere volt, 1917-től a haláláig ő írta a több lapban is közölt „Today” című vezércikket. Noha a harsány szalagcímeiről és az arisztokratákról szóló történeteiről volt híres, küzdött az iskolai oktatás javításáért, a munkajog módosításáért és a börtönreformért is, valamint a halálbüntetés, a bűnözés és a szesztilalom ellen.


  Luther Burbank (1849–1926) kertészként befutott, ötvenöt évig tartó karrierje során több mint nyolcszáz növényfajtát termesztett ki. Többek között kétszázfajta gyümölcsöt (például a Freestone barackot), számos zöldséget, gabonát és dísznövényt. Világszerte a növénytermesztés legnagyobb és legleleményesebb újítójaként tartják számon. 1871-ben kifejlesztette a Burbank burgonyát, amelyet Írországban termesztettek a mételyjárvány pusztítása idején. Thomas A. Edison és Henry Ford barátja volt. Santa Rosa városában évente megrendezett rózsaparádéval tisztelik az emlékét.


  Edward W. Bok (1863–1930) három évtizeden át volt a Ladies’ Home Journal szerkesztője. A posztot azután kapta meg, hogy a cége, a Bok Syndicate Press létrehozott egy női olvasóknak szóló teljes oldalas anyagot, amely több lapban egyszerre jelent meg. A nők választójogának, a természet védelmének, a városok tisztaságának és a közúti hirdetőtáblák betiltásának élharcosa volt. Legelszántabban a csodaszerek túlburjánzó reklámjai ellen küzdött, ami az 1906-os élelmiszer- és gyógyszertörvény megszavazásához vezetett. A Ladies’ Home Journal volt az első amerikai magazin, amely szólt a nemi betegségekről. Ez annak eredménye, hogy Boknak határozott meggyőződése volt, hogy tájékoztatni kell az embereket arról, ami hatással lehet a családjukra. Bok, egy szegény holland bevándorló gyermeke 1921-ben Pulitzer-díjat nyert a The Americanization of Edward Bok című önéletrajzáért.


  Frank A. Munsey (1854–1925) a médiakonszolidáció és -egyesülés mestere volt. Lapkiadói pályafutása mellett, ő adta ki Amerika első olcsó (tízcentes), általánosan forgalmazott képes lapját, a Munsey’s Magazine-t. Halála után több mint negyvenmillió (mai értéken 412 millió) dollárt hagyott a New York-i Metropolitan múzeumra.


  Julius Rosenwald (1862–1932) New York-i, majd chicagói ruhakereskedő, aki érdekeltséget vásárolt a Sears, Roebuck and Companyban, majd 1910-ben az elnöke, 1925-ben pedig elnök-vezérigazgatója lett. A vezetése alatt kezdte meg a Sears az általa forgalmazott termékek gyártását. Az ő ötlete volt a „pénzvisszafizetési garancia” is, amely egykettőre híres lett. Nagy emberbarát volt. Tiltakozott az „élethosszig tartó eltartás” ellen, mint amilyet Andrew Carnegie is gyakorolt, és helyette a „méltányos juttatás” mellett tört lándzsát. Hagyatékából ötezer iskolát alapítottak tizenöt déli államban, ahol színes bőrű gyerekek tanulhattak. Ő alapította a chicagói tudományos és ipari múzeumot, és bőkezűen támogatta az újonnan alapított chicagói egyetemet.


  Clarence Darrow (1857–1938), miután kilenc évig tevékenykedett jogászként egy ohiói kisvárosban, Chicagóba települt, hogy kihívásokkal telibb munkát találjon védőügyvédként. Liberális nézetei oda vezettek, hogy a huszadik század leghíresebb ügyeiben vehetett részt, például a Leopold–Loeb-ügyben, amelynek során két embert mentett meg a halálbüntetéstől; a Sweet-ügyben, ahol sikeresen megvédett egy detroiti színes bőrű családot, akiket azzal vádoltak, hogy erőszakos bűncselekményt követtek el, amikor a tömeg el akarta üldözni őket a fehérek lakta területről; és a Scopes-ügyben, amelyben John T. Scopes tennessee-i tanárt azzal vádolták, hogy az evolúciót tanította a teremtéstörténet helyett. Az ellenfele Willam Jennings Byran volt, a háromszoros elnökjelölt. Az elterjedt nézettel szemben, miszerint Darrow megnyerte a pert, Scopest bűnösnek találták.


  Jennings Randolph (1902–1998) a salemi főiskolán végzett 1924-ben. Fiatalkorában, Napoleon Hillhez hasonlóan szabadúszó újságíróként dolgozott. Hét cikluson keresztül (1933-tól 1947-ig) volt Nyugat-Virginia kongresszusi képviselője, és négy cikluson át szenátor (1958-tól 1985-ig). Előszeretettel emlékeznek rá „az utolsó New Deal-demokrataként”. A szenátus közmunkabizottságának elnökeként lett híres, ő volt a washingtoni nemzeti repülési és űrhajózási múzeum atyja. Halála után szenátortársa, Robert C. Byrd így idézte fel a repülés iránti rajongását:


  1948. november 6-án egy profi pilótával Jennings… a nyugat-virginiai Morgantownból a washingtoni nemzetközi repülőtérre repült egy légcsavaros géppel, amelyet szénből nyert gázolaj hajtott. Ez Jenning Randolphra vallott – úttörő volt, nemcsak a repülésben, hanem az üzemanyag kiválasztása terén is, amelyet Nyugat-Virginiából származó szénből készítettek. Természetesen ehhez hit is kellett, amiért szertettel emlékezünk Randolph szenátorra.


  Randolph írta a huszonhatodik alkotmánymódosítást, amely tizennyolc éves korban határozta meg a szavazati jogot. Őt tartják az Appalachian Regional Commission atyjának. Éveken át dolgozott a Hill és felesége, Annie Lou által 1962-ben alapított Napoleon Hill Alapítvány igazgatósági tagjaként. Tüdőgyulladásban halt meg egy St. Louis-i idősek otthonában 1998. május 8-án, kilencvenhat éves korában, és a szülővárosa, a Nyugat-Virginia állambeli Salem hetednapi baptista temetőjében helyezték végső nyugalomra. Az a kitüntetés érte, hogy ő volt az utolsó (nem a Hill család tagja), akit név szerint említ a Gondolkodj és gazdagodj eredeti, 1937-es kiadása.


  [8] A gőzmozdony gőzkazánját úgy töltik újra, hogy rendszeresen megállnak a vasúti pályán, hogy „vizet vegyenek fel” tartályokból.


  [9] Hill kezdetben nem a Gondolkodj és gazdagodj címet használta. A munkacím az volt: Tizenhárom lépés a gazdagság felé. Talán nem igaz, de azt mondják, hogy Hill kiadója, Andrew Pelton azt akarta, hogy a könyvnek Használd az eszed, tömd meg a zsebed legyen a címe. Sosem fogjuk megtudni, miért az lett a végső cím, ami, de valószínűsíthető, hogy végül a bevezetés második mondatára esett a választás.


  [10] Ha Hill 1937-es értékben számol, Barnes VÁGYA mai értéken nagyjából 25 és 37,5 millió dollár közé tehető. (Consumer Price Index inflációs ráta)


  [11] Az eredeti szövegben használt „transzmutáció” szó azt jelenti, hogy egy tárgy más alakot ölt, vagy más tulajdonságokat vesz fel. Ez nagyon fontos Napoleon Hill sikerről alkotott filozófiájának megértéséhez. Hill ezzel a fogalommal írja le a folyamatot, amelynek során a nem kézzelfogható gondolatokat átalakítjuk, vagy a gondolatok maguk átalakulnak fizikai cselekvésekké, ami a világ fizikai megváltozását eredményezi. Annak a folyamatnak a leírására is ezt használja, amikor a gondolkodásmód megváltozik. A legjobban akkor érthetjük meg, mit akar mondani Hill a „transzmutációval”, ha végigolvassuk a könyvet, és hagyjuk, hogy a kifejezés sajátos értelmezése beérjen bennünk.


  [12] Edwin C. Barnes a wisconsini Jefferson Cityben született 1876-ban, és hetvennyolc éves korában halt meg a floridai Bradentownban (ma: Bradenton) 1954-ben. Edisonnal való üzleti kapcsolata gazdaggá tette, és voltak irodái New Yorkban, Indianában, Milwaukee-ban és más városokban a chicagói fő iroda, az „Edison hangírója” mellett. Az 1920-as évek építkezési rohama idején költözött Chicagóból Bradentonba, és a fényűző Palma Sola Park nevű parcella elsődleges fejlesztője lett. A Manatee River Journal-Herald című lap 1924. augusztus 21-i cikke arra utal, hogy Barnes és Edison között a feltaláló 1931-ben bekövetkezett haláláig szoros kapcsolat volt:


  „A bradentoni és chicagói Edwin C. Barnes minap Thomas Edisonnal együtt a The New York Times címlapjára került. A feddhetetlen Edwin bemutatta, hogy meg tud rúgni egy vállmagasságban tartott kalapot, és Mr. Edison, aki nagyjából harmincöt évvel idősebb Mr. Barnesnál, megmutatta, hogy ő is képes ugyanerre… Mr. Barnes, aki városunk Palma Sola Park nevű cégének fő tulajdonosa […] évek óta kapcsolatban áll Edison cégével, ő és a »varázsló« közeli barátok. Van más közös érdeklődésük is: imádják Floridát […] Mr. Edisonnak van egy háza Fort Myersben, amelyet minden télen javítgat, Mr. Barnes pedig az egyik legszebb bradentoni otthon tulajdonosa.”


  Barnes hosszú időn keresztül volt közeli barátja Napoleon Hillnek is. Hill az Út a sikerhez című könyvét három embernek ajánlotta: Andrew Carnegie-nek, Henry Fordnak és Edwin C. Barnesnak. Ez utóbbiról így írt: „…Thomas A. Edison üzlettársa, akiknek őszinte barátsága több mint tizenöt évig segítségére volt a szerzőnek szembenézni egy sor viszontagsággal és átmeneti vereséggel…”


  [13] R. U. Darby nagybátyja az egyetlen szereplője ennek a könyvnek, akit a szerző a nevén nevez, de akiről a szerkesztő semmiféle életrajzi információt nem talált.
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  {1} Mai értéken körülbelül 12,5 milliárd dollár.


  {2} A felsorolt személyekről további információk olvashatók a 329. oldalon kezdődő jegyzetekben. Sokukról a 331336. oldalon van szó.
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